
Laken, 1 december 2009
Beste foodprofessional,

Onze eenmalige eindejaarspromotie smaakt lekkerder dan ooit. 
Profi teer er nu van:
Als u één studie koopt, betaalt u maar de helft van de prijs voor de tweede. 
En als u twee studies koopt, dan krijgt u de derde gratis.

Maak uw keuze uit:
• Social catering in België 2010-2012: Health-Education-Business & Industry
• Commercial catering in België 2010-2012: Horeca-Transport-Leisure
• De grijze markt: facilitaire catering 2008-2010
• Het toenemende belang van snacking en fast service in foodservice 2010-2012: 

de ontwikkeling van maaltijden, tussendoortjes en snacks.

Blijf de concurrentie een stap voor
Volgend jaar groeien? Is dat uw doel? Ja, toch! Ontdek in deze studies de ontwikkelingen in de volledige 
Belgische Foodservicemarkt tot 2012. 
Deze informatie is uniek. U vindt u ze alleen in onze studies. Resultaat: u neemt beslissingen met kennis van 
zaken. En blijft uw concurrenten altijd een stap voor.

Bestel vandaag
Vul uw keuze op de keerzijde van deze brief in. En stuur of fax die terug. Dan staat u sterk voor business in het 
kersverse jaar. 
We wensen u een fi jn eindejaar en een succesvol 2010!

Eddy Bovijn 
Partner Food in Mind
0496 26 95 75 
eb@foodinmind.com
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“Une étude très complète sur le Social Catering en Belgique 

avec beaucoup d’informations chiffrées. Très utile pour 

aider à mettre les bons focus et développer le business.”

Mirko GLISIC

Foodservice Manager 

Danone Brussel

“ De markten en deelsegmenten binnen de Foodservice 

worden hierbij duidelijk in beeld  gebracht. De groeikansen 

voor ARAMARK ontplooien zich. Dit researchdocument helpt 

mij strategische actiepunten te bepalen.”  

Stefan Steegen,

Commercial  Director  

Aramark  BeNeLux
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
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
























 
 

 
 

  
 

 
 


 

 


 
 

  
 













  
 

  
 

  
   

  














 

 
 

  
 

 
 

 


 











 


 

 
 

   


  


  
   

 



 
































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
 

 
  

 


 
  

 














  
  

 
  

 
 

  
 


  

 
 

 
 

  
 
































 

 


  
  

 
 






















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